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Programa de:

MERCADEO

SNIES 111702 Reg. Cal. Res.018300 -03-0¢t-2023, Vigencia 7 afios

% Antonio José de Sucre

CORPORACION UNIVERSITARIA

Metodologli: Virtus! Realiza tu inscripcion Online:

Numero de Creditos: 135. Titulo a Otorgar. Profesional en Mercadeo. 1 Obtén facilmente tu volante de matricula visitando nuestra
i .o i pagina www.uajs.edu.co, solo debes registrar tus datos

Durac“)n: 8 Semestres. Pfograma DfEﬂadO en: Slncelejﬂ‘ personales; o sl prefieres acercarte a nuestras oficinas

administrativas en la sede principal en el barrio La Maria.

Plan de EStUd'O 2 Legaliza tu inscripcidn en nuestras oficinas administrativas

Matematicas | Gestién comercial y ventas en la sede principal en el barrio La Maria
Catedra Institucional Comportamiento o ¥ .« e
Competencias comunicativas Desarrollo organizacional Requisitos:
Tic's Analisis financiero - Fotocopia legible del acta de grado o del
Beriiiane Teoria econdmica ondre Innovacién_ y mercadeo diploma de bachiller.
i Fundamentos de mercadeo HEEHESE Metodologia de investigacion | E 2 dell b o (BEEE sdber i d
Legislacion comereial Publicidad y medios - Fotocopia de la pruebas «5aber 1l grado.

Introduccicn a la administracicn - Fotocopia legible del documento de identidad

Direccidn estratégica de marketing ] ampliado al 150%.

Matematicas |1 Desarrollo de marcas
Comunicacion estratégica EA Habilidades en ventas y negociacion - Recibo de pago de los derechos de
Contabllidad | Metodologia de la investigacian Il inscripcion.
Investigacion de mercado Administracion financiera
I I v desarrollo de productos n EREE - 2 Fotos 3*4 fondo azul.
Semestte Mercadeo estratégico [ 2 | Analiticas web - Los titulos extranjeros deben estar soportados
Semes - ;
Comportamiento o del consumidor | [ Eatagiasdainiamacinalisadsn por la convalidacién del mismo, por parte del
?;2'“ libre | E25| A Frieteadas Ministerio de Educacion Nacional.
Gerencia del servicio - Los Extranjeros deben aportar la cédula de
Electiva libre |1 Ea Ciencias de datos | extranjeria, visa de estudiante o residente
Emprendimiento | iz ] Gomerclo internacional pasaporte.
Comunicacion y mercadeo BE3 S ernis Pensamiento estratégico
Estadistica | ER Semestre  Erpmm y evaluacion de proyectos [JERI
Microeconomia Ea Electiva |l
Semestre x o P—
Compo ) 0 del for Il E2N Competencias ciudadanas
Gestion logistica En : .
s Financiamos Tu Futuro
Emprendimiento o Il | 2 | =
Administracion de canales E3 B ll
Mercadeo digital Ea ey Trabajo de grado n r 1 a éxito -lm
Matemética financiera
Comunicacian integrada de marketing
Macroeconomia m & Banco AV Villas
Estadistica |l 20

Perfil de Eg reso: Se aceptan todas las tarjetas
de crédito y débito.

El profesional en el drea de M de la Corp ion Universitania Antonio José de Sucre tendra la capacidad de constatar el entorne econdmico a
través de las diferentes tecrias y el andlisis financiero de proyectos relacionades con su drea, considerande las necesidades del consumidor. Con
capacidad de crear procesos de comunicacin integrada de marketing, a través del desarrollo de productos, elasificar eanales de distribucién y logistica;

i i Il , ambiental, I i \
o 10 copor oo Prre ko o e ar & KOTnlin ooyl e et oot . Tarticn  Brosolondl S CApackia oo APROVECHA NUESTRO
resolver problemas del contexto a través del uso de |a investigacion formativa demostrando la integralidad de su perfil P L E N B E C n R I o
Resultados de Aprendizaje: UNICO EN LA REGION

La Corporacion Antonio José de Sucre contempla de acuerdo a p la cuatro areas de formacion, a continuacion, se

p los l de lizaje en relacion con las areas de formacion
* Crea procesos de o id gica e integ dh keting a traves de |a clasificacion de canales de distribucion y logistica para la creacion de
redes de mercadeo y venta.
* Comprueba fases operativas del d llo de productos y su evolucion para el llo de marcas y la proposicion de iales con
componente tecnoldgico y digital a partir dd t:omportamremo del consumidor y la mvesttqaclon de mercados nacionales e {nlemaclonales que
responden a las necesidades propias del ¥ I a la toma de decisione: p de . \-entss ¥ gesuon comercial. l &
» Atiende problemas de su contexto laboral a través del uso de la logica matematica y el analisis isticoenlosp cor i} 4 3
&l entorna econémucu mediante las teonas econamicas, las variables micro y macro para el conocimiento g1nba| de los mercados, < : o
=" Idantmca lasr y del const mediante el analisis de oferta y demanda, el uso eficiente de analisis financiercs de proyectos B
los con su drea y aplicacion del marco normative de legislacion comercial,

+ Compara los diferentes enfoques v estilos de desarrollo humane, medio ambiente v sociedad, comprendiendo la Importancia de la cultura, el arte v
deporte como herramientas fundamentales para la formacion integral del profesional en mercadeo.

= Brinda soluciones a problemas disciplinares del campo de estudio teniende como base un marco o de i igacion, que permitan -
fundamentar el disefio e iImplementacion de planas, programas o estrategias frente 2 las condiciones del memado y &l compar del idor.
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